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Introducao

Eu participei do evento JVZoo Marketing Mayhem de 17 a
20 de marc¢o de 2016 em Orlando, Florida e ao longo destes
4 dias aprendi coisas fantasticas com os melhores
especialistas em internet marketing do mundo. Além do
contetudo excelente também curtimos um show fantastico

da Brett Michaels Band (vocalista do Poison).

Neste livro compartilho com vocé todas as anotagdes que
fiz durante o evento. Espero esses resumos sejam uteis
para vocé e que eles te ajudem a levar seu negdcio online

para o préximo nivel.

- Reed Floren
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Eu estava la... e fui transformado

Este eBook é um resumo de tudo que aprendemos durante
o os quatro dias do Marketing Mayhem, um evento
totalmente voltado para o mercado de produtores e
afiliados que foi promovido pela JVZoo, uma das maiores

plataformas de afiliacdao do planeta.

E o que fui fazer 14?2 Ha algum tempo entendi que sé havia
uma forma de me destacar no mercado de internet
marketing: eu deveria entrar em uma busca incessante
pelo conteddo mais atualizado possivel além de sempre
buscar me antecipar a todas as tendéncias do mercado.
Com esse objetivo em mente defini que a melhor forma de
alcancar minha meta seria mergulhando no mercado

americano de internet marketing.

Desde entdo ja fiz trés viagens para a terra do Tio Sam para

realizar periodos de estudos intensos e intercambios com
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outros empreendedores digitais. E toda vez que volto a

minha carreira da um salto.

Mas posso afirmar sem medo de errar que nunca aprendi
tanta coisa relevante em tao pouco como aprendi durante
os 4 dias do Marketing Mayhem 2016. Imagine s6, foram 39
palestrantes compartilhando dicas e sacadas totalmente

espetaculares e diferentes. Minha cabeca quase explodiu.

Durante os quatro dias do evento eu fiz muitas anotacoes,
mas percebi que meu amigo Reed Floren ndo parava de
escrever um segundo sequer durante as palestras. Durante
um intervalo me aproximei para perguntar o que ele tanto
escrevia e ele respondeu que estava escrevendo um ebook
em tempo real com suas impressoes sobre o evento. No
mesmo instante decidi compartilhar esse conteido com a

comunidade brasileira de internet marketing.

O resultado é esse eBook de leitura leve e pratica com
centenas de dicas e insights. Recomendo fortemente que

vocé imprima esse material, grife as partes mais
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importantes, faca pequenos resumos e em seguida aplique
0 que aprendeu nos seus negocios. Eu tenho certeza que

vocé obtera resultados instantaneos.

Espero que vocé aprecie a leitura e sinta-se transportado
por alguns minutos para uma dessas cadeirinhas em

Orlando, na Florida. Sucesso para vocé!

- Fernando “O Embaixador” Nogueira
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Dia 1 - Quinta-feira - 17 de marco

Mesa redonda de Perguntas e Respostas

E.B.R. fundador da JVZoo.

Ben Littlefield marketing on-line desde 98. Negocios no

eBay e softwares.

Brian Anderson software e local marketing desde 94.

Comecou a fazer programas de treinamento em 2008.
Colin Theriot lider cult e redator.

Omar Martin Lancou a Higherlevel Strategies em 2008.
Lancamento de produtos que ajudam os profissionais de

marketing on-line.

Anthony Aires empresario ha 22 anos, empresario na
internet ha 15 anos. Ajudando os empreendedores da
internet. Concentra-se numa coisa e lidar com os

obstaculos.
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Chris Record juntou-se a JVZoo em 2014. Comegou a lancgar

em 2015. Ja vendeu mais USS 3 milhdes através da JVZoo.

John S. Rhodes no marketing on-line ha mais de 10 anos.

Langamento de produtos e webinarios.

Lynn Terry E uma super afiliada e blogger. ClickNewZ.com

e TravelingLowCarb.com.

Sean Donahoe empreendedor, investidor, palestrante.
Costumava trabalhar no mundo corporativo e depois
passou a ajudar empresas pequenas, médias e até empresas

da Fortune 500.

Delilah Taylor gerente de afiliados e criadora de produtos

(mas prefere recrutar afiliados).

Brad Goose Foi n°l no Google em pornografia por 18

meses. Autor do Chronic Marketer.

Todd Gross 10 anos de marketing de video e audio.

Especialista em construgao de listas.
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Ron Douglas autor best-seller do New York Times por 15
anos. 1,5 milhdes de cépias vendidas. E especialista em

construcao de listas e em livros de receitas.

Sam England empreendedor serial, ecommerce, eventos e

lancamentos.
Como comecar um projeto digital?

Se vocé estd sobrecarregado, terceirize. O primeiro lugar para
comecar ¢é através do planejamento. O que eu quero
construir? O que eu quero para meu negocio daqui a alguns
anos? Tenha um plano. Construa com estratégia. Pense nisso
como um empresdrio. Qual serd o seu o modelo de negdcios?
Defina isso primeiro e depois crie um plano e um
cronograma. Em sequida, obtenha as ferramentas e
implemente. Descubra quem é seu cliente e entregue o que ele

quer.

Como criar softwares quando vocé nao nao
sabe nada de programacao?

[10]
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Vocé ndo precisa ser um programador ou designer hoje em
dia, porque ha muitos programadores de software que fazem
isso por vocé. Hd também um mercado enorme para cria¢do
de software. Coloque aniincios no Upwork e em sequida entre
em contato com os melhores candidatos para ofertar seu
projeto. Adicione-os no Skype e entreviste-os. Para melhorar
a organizacdo renomeie o contato no Skype para “Designer
grafico — nome” ou “Programador — nome”. Vocé também
pode conseguir pessoas que trabalhem por uma porcentagem

das vendas.

Como chegar as pessoas de uma forma pessoal e
construir relacionamentos fortes com afiliados?

A base deste negocio sdo os relacionamentos. Entregue antes
de pedir. Faca videos de depoimentos para todas as pessoas
que vocé promove e faca também depoimentos
compartilhando sua experiéncia como afiliado, assim vocé os
ajudard a recrutar novos afiliados. Caso vocé veja alguém
que tem um bonus espetacular vocé pode divulgar o link dessa
pessoa para sua lista. A principio vocé perderd dinheiro e

vendas, mas com isso vocé vai construir bons
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relacionamentos. Participe de eventos, seja simpdtico e se

enturme.

Quando vocé esta no negocio de marketing na
internet, vocé precisa ensinar marketing para
ganhar dinheiro online?

Se vocé oferecer produtos digitais para pessoas de outros
nichos (fora do internet marketing) suas chances de ser
considerado um expert aumentam muito. Vocé poderad
ganhar muito mais dinheiro, aplicando ou construindo
softwares e ferramentas para os proprietdrios de negocios
reais. Oferecer os conhecimentos que vocé tem sobre
marketing digital para empreendedores de outros setores
pode se tornar uma verdadeira mina de ouro. Com os
conhecimentos que vocé tem atualmente vocé ja pode ser
considerado um expert em internet marketing em
comparac¢do a um dentista, advogado, concessiondria de
carros etc. A maior oportunidade pode ser aquela que vocé
ndo estd pensando no momento. Um cliente fisico real pode

fornecer uma excelente renda mensal. Esta é a melhor
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oportunidade, e mais fdcil, de vocé transformar em dinheiro

os seus conhecimentos sobre marketing digital.

Qual ¢é a importancia de estruturar
adequadamente um e-mail?

Posicione-se como um expert. Ndo seja frio ou impessoal na
hora de escrever. Um bom e-mail deve parecer que foi escrito
para apenas uma pessoa, através de uma comunicacdo
pessoal. Todo e-mail que vocé enviar deve promover algo,
mesmo que vocé esteja apenas oferecendo contetido. A tinica
razdo que vocé envia um e-mail é para levd-los a agir, mesmo
que seja apenas ir para um video ou comentdrio em um post
de blog. Sugira o tema do e-mail sequinte em seu e-mail. Com
isso vocé aumenta sua retencdo e seus inscritos ficardo

sempre aguardando o proximo e-mail.

Como focar em um unico nicho te faz ganhar
mais dinheiro?

Todd Gross é o vendedor n°1oun°2 no JVZoo e ele s6 promove
produtos de Video Marketing. Se apodere de um nicho
especifico e vocé pode ganhar uma boa renda consistente e
com menos cancelamentos de assinaturas. Ofereca ao seus
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clientes bonus proprios quando estiver promovendo produtos
de terceiros. Faca pré-venda do produto antes do
lancamento. Sempre se coloque entre o produto e a pessoa
para quem vocé estd vendendo. Ponha-se na comunicacdo e
dé sua avaliac¢do. Por que eles precisam do produto? Por que o

preco é baixo por algum tempo?
O que é um gerente de afiliados?

Um profissional que dedica seu tempo a construcdo de
relacionamentos com afiliados e oferece esse relacionamento
visando ajudar os criadores de produto a ter um lancamento

bem sucedido.

Como monetizar um blog?

O blog é usado para interagir com seu publico. Atenda o seu
publico. Eles precisam saber do que vocé ndo gosta e do que
vocé gosta. Conversas assim fazem as pessoas sentirem que
eles realmente conhecem vocé. Compartilhe sua vida e
monetize isso. Ndo hd separacdo entre trabalho e diversdo e

vocé pode ganhar dinheiro com sua vida. Seja uma espécie de

[14]
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minicelebridade. Divulgue seu link de afiliado para tudo que
vocé divulga (suplementos, roupas, livros...). Seja a pessoa que
ajuda a tomar boas decisoes de compra. Ndo tente ser o
especialista. Seja a pessoa que tem um problema e que mostra

como resolver.

Como mudar de ramo de atuacao e usar o
mesmo conjunto de habilidades?

Licenciamento de produtos. Brad Goose comecou licenciando
contetido adulto pay-per-view para transmissdo on-line e
agora tem uma equipe de designers grdficos e de cartoon
criando grdficos e videos para criancas. Brushy Bear ensina
as criancas a escovar seus dentes/limpar suas linguas.

Modelo muito escaldvel.

Como vocé decide qual software criara para
vender?

Tenho pilhas de cadernos com ideias. Pergunte ao seu publico
o que eles querem. O que seu publico estd precisando? Onde
estdo os gargalos nos produtos existentes? Eles irdo responder
e baseado nas respostas vocé desenvolverd. Seu piblico é a

sua melhor equipe de vendas. Se vocé tem um
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lancamento/produto que ndo vai bem, siga em frente e tente
outra coisa. Vocé ndo terd sucesso sempre. Vocé ndo erra, vocé

tem aulas e sucesso.

Como criar um congresso online?

Exemplo: BestsellerSummit. Faca com que pareca algo
grandioso. Faca de forma profissional e aqueles que estdo
envolvidos irdo promové-lo. Esse modelo permite que vocé
crie evento/produto enquanto estd em sua casa. Vocé pode
monetizar com a venda de gravagdes, contelido premium e
transcricoes. Pode usd-los como geracdo de leads ou conteiido
grdtis no futuro. Escritores sdo leads mais baratos do que
internet marketers. Produtos diet vendem bem para aqueles
que compram livros de receitas. Pense em que outros
mercados a sua lista estd interessada e ofereca. Crie uma
vitrine de produtos que seus prospects queiram comprar.
Perqunte o que querem e venda a eles. Vocé pode transformar
mais prospects em clientes quando vocé tem outras ofertas no

seu funil de vendas.
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Por quanto tempo nés devemos fazer a pré-
venda para criar expectativa para um
lan¢camento?

3 a 6 meses. 30 dias no minimo. Comece fazendo uma lista
das pessoas com quem vocé deseje se conectar. Pense em
respostas especificas as suas perguntas. Como vai abordar
cada um com antecedéncia? Vocé deve buscar aqueles que

promoveram produtos similares ao seu. Fa¢a acontecer.

[17]
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Dia 2 - Sexta-feira - 18 de marc¢o

Aidan Booth: Como estruturar um
lancamento de sucesso

- Iniciou em 2005 com marketing de afiliados.
- Motivo: queria ter liberdade financeira e geografica.

- Maior lancamento da historia da JVZoo: USS 5,5 milhdes

na primeira semana do langamento.

- Tem negocios relativos a e-commerce que ja geraram

mais de 10 milhdes de délares.

- Nasceu na Nova Zelandia e vive na Argentina.
- Produto que vamos analisar: 100k Factory.

- Durac¢ao do langamento: 10 dias.

- Preco: USS$ 2500 ou 3 pagamentos de US$ 997. Média EPC:

$127,57.

[18]
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- Promessa: Fazer pessoas sem experiéncia faturar US$

100.000,00 através da criacdo de 4 sites simples (ou mais).

- 55% das vendas através de webinarios.

- 45% através de VSL (video sales letter).

- 47% optaram por pagamento a vista.

- 53% optaram por parcelar o pagamento.

- Ticket médio de quem pagava a vista e de quem pagava a

prazo era quase idéntico.

- Primeiro dia e ultimo dia de lancamento tiveram mais

vendas (padrao em todos os lan¢gamentos).

- Meio milhdo de ddlares em vendas no dia anterior ao

lancamento

- Dias 4 a 8 sdo os mais dificeis (fracos) em um lancamento

de 10 dias.

- Como pode vocé melhorar esses dias? Oferecer PDF

exclusivo, uma entrevista pré-gravada, uma sessio de QA

[19]
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(perguntas e respostas), mostrar para os prospects uma
visdo interna do produto, prémio para afiliados que

fizerem vendas no meio do lancamento.

- 33% das vendas virao nas primeiras 48 horas.

- Fizeram dois webinarios de pré-lancamento (dia

anterior) que resultaram em 9% vendas totais.

- Ofereceu bonus extras para os 100 primeiros

compradores nas primeiras 24 horas.

- Use escassez: deixe claro que as vendas podem acabar a

qualquer momento.

- 31% das vendas vieram nas ultimas 48 horas.

- Estimule os afiliados: Ofereceu um Apple Watch para

todos os afiliados que fizeram 3 ou mais vendas.

- Ofereca um webinario genérico para que todos os seus

afiliados possam divulgar para suas listas.

[20]
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- Quanto mais caro o seu produto mais longo deve ser o
periodo de pré-lancamento (geragao de lista, antecipacdo,

captacao de afiliados...).

- Concentre-se em apenas uma coisa durante pré-
lancamento: gerar visibilidade e atencdo. Ofereca
conteudo, ferramentas e prémios fantasticos para sua lista.
Quanto mais vocé oferecer maior sera a percep¢ao de valor

em relacdo ao produto que vocé ira oferecer.

- Direcione todos os leads para um webinario de abertura.

- Faca um webinario inicial no dia anterior ao inicio das

vendas.

- Webinar de pré-lancamento: trouxe US$ 456.000,00.
Entre as 19:00 e as 21:00 havia cerca de 800 pessoas online

com uma conversao média de 11%

- Dica de livro: Differentiate ou Die: Survival in Our Era of

Killer Competition: http://www.amazon.com/Differentiate-

Die-Survival-Killer-Competition/dp/0470223391

[21]
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- Faca diferente (loucura): o video de pré-langamento foi

filmado dentro de um jatinho.

- Subject do e-mail de lancamento: GRANDE anuncio

(feito a 300 km/h e a 7500 pés acima da Carolina do Norte)

- Mais loucura: Outros videos de lancamento do 100k

Factory foram filmados em um iate de luxo nas Bahamas.

- Subject de outro e-mail: Grande antncio com porcos

nadadores e lagartos em iate de luxo nas Bahamas

- Estrutura de um bom video de vendas:

1. Grande promessa de resultados iniciais

- Estudante atinge 700 délares por dia em menos de 10 dias
- Mina de ouro instantanea

2. Conecte + inimigos em comum

- Falhou antes, ndo é sua falha, eu falhei também.

- Bode expiatoério... < modelo de negocios falho

3. Oportunidade + solucao

- Explorar o modelo de negdcio de $100.000.000

- Em vez de fazer $100.000.000, e se vocé pudesse ganhar
$2.000 de cada site? (Mais realista. Pessoas estdo fugindo de

promessas mirabolantes)

[22]
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4. Por que vocé é diferente?
5. Exiba provas

6. Mostre que e rapido e facil
7. Defina os beneficios

- Pessoas buscam liberdade financeira, geografica ou de tempo
8. A oferta e o valor

- Mostre os superpoderes que seu produto tem. Sistema
exclusivo? Software magico? Vocé tem estudos de caso? Um
suporte maravilhoso? Mostre o valor na tela e prove que vale a
pena investir. Construa a uma oferta irresistivel.

9. Justificacdo logica

- Explique logicamente por que isso funciona de forma rapido
e facil. Acabe com todas as objegdes.

10. Escassez

- Por que é limitado? Explique.

11. Remova o risco

- Garanta o resultado ou ofereca de volta o triplo do valor
investido. 60 dias para testar. Siga os passos e se nao der certo
vou devolver seu dinheiro e doarei US $1 mil para caridade.
12.  Use uma chamada para acao forte

13. Aviso

[23]
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- Pagina de carrinho fechado: Crie uma pagina extra com
opcoes de contato e um box de opt-in. Vocé pode fazer

vendas apo6s o fechamento do carrinho.

- Diminuir reembolsos: Ele contratou alguém para cuidar
exclusivamente da diminuicao dos reembolsos. Foco total
na satisfacdo do cliente, uma venda salva deve ser

comemorada como uma venda realizada.

- Para planejar o lancamento liste todas as tarefas e os dias
disponiveis. Em seguida crie um planejamento semanal. Se

vocé se atrasar, ajuste o plano.

- Sugestao: Construir 3 avatares de cliente e testar qual da

mais certo.

- Os 7P para o langcamento de produto:

- SuperPoderes do Produto
- Posicionamento

- Paginas

- Pré-lancamento

- Parceiros

[24]
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- Maximizacao de Lucros (Profits)

- Plataforma

- Conheca o produto: http://www.100kfactory.com/

- Slides para download:

http://www.aidanbooth.com/mayhem2016

[25]


http://www.100kfactory.com/
http://www.aidanbooth.com/mayhem2016

Os Segredos do Marketing Digital Americano — Por Reed Floren e Fernando Nogueira

Kevin Harrington: como tornar uma
peca-chave influenciadora

- Inventor do infomercial e estrela original no Shark Tank.
- Mais de 500 produtos langados.

- Vive em St. Petersburg na Flérida, originalmente de

Cincinnati, Ohio.
- Comegou aos 11 anos com um mentor - seu pai.

- O pai era piloto de caca na segunda guerra mundial e

abriu um restaurante quando voltou.

- Trabalhou no restaurante de seu pai e descobriu que nao
queria trabalhar naquele ramo devido aos roubos causados

pelos funcionarios.

- Primeiro negdcio: Abriu um negbcio para vender
aquecedores e ar condicionado, além de fornecer
manuten¢ao, enquanto no segundo ano da faculdade.

Chegou a ter 25 funcionarios.

[26]
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- Entrava em contato com novos moderadores do bairro e
oferecia uma verificagdo de seguranca e uma limpeza

gratis.

- Ao final da visita gratis oferecia uma nova caldeira que

tinha uma tecnologia nova e mais avangada.

- Vendeu seu negdcio e conectou-se com um corretor de
negdcios. Com isso teve acesso a contabilidade de todos os
tipos de empresas e aumentou seu conhecimento sobre

negdcios em geral.

- Segundo negodcio: Montou um pequeno centro
empresarial para pequenas empresas. Ele passou a
conectar os proprietarios de pequenas empresas com 0S
recursos necessarios como advogados, contadores,

corretores seguro, designers grafico etc.

- Ponto de virada: Assinou TV a cabo no inicio dos anos 80
e viu que o Discovery Channel tinha horarios sem

contetdo. Ligou para o canal e descobriu que eles sé
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tinham contetdo para 18 horas por dia. Fez uma proposta

para exibir comerciais nesses horarios vagos.

- Foi ao Philadelphia Homeshow e conheceu Arnold
Morris (o maior vendedor de facas dos EUA) vendendo as
facas Ginsu e fez uma proposta para vende-las na TV.
Filmou o primeiro infomercial com um orcamento de US$
2.000,00 em um supermercado e gerou mais de USS 500

milh6es em vendas

- Arnold apresentou Kevin com outras pessoas que tinham
bons produtos em troca de uma porcentagem. Isso gerou

muito dinheiro para ambos.

- Passou a vender produtos de nichos variados.

- Ficou famosos e foi convidado para participar do Shark

Tank um reality show de extremo sucesso.

- Escreveu um livro: "Aja agora - Como eu transformo

ideias em produtos de milhdes de ddlares”

- Dica para o sucesso:
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- Desenvolva sobrecarga de curiosidade

- Teste os produtos antes de investir
- Vocé esta pronto para seus futuros clientes? As coisas
estao ficando grandes rapidamente por causa da internet e
celulares. Estamos em busca de ateng¢ao. A concentragao

média de uma pessoa é de menos de 8 segundos — menos

do que de um peixinho dourado.

- Audiéncia da TV esta caindo. Isso é bom para nos.

- Snapchat é o futuro: fusdo da TV e dos celulares.

- Mudanca no comportamento do consumidor:
Atualmente as pessoas procuram reviews e nao confiam
em anuncios como antigamente. Tenha sempre reviews

(depoimentos) reais em sua pagina de venda.

- Outras opcoes de depoimentos: Clientes, celebridades,

profissionais da area, reportagens ou testes de laboratorio.

- Invista no seu nome e na sua imagem para ganhar novos

clientes e reputagao.
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“Se vocé continuar fazendo o que sempre fez,
vocé sempre terd os mesmos resultados”

- O livro foi primeiro passo de Kevin para se tornar famoso

e para obter entrevistas na midia.

- Mais de 2.000 programas de radio precisam de contetdo
nos Estados Unido. Ter um livro fara vocé ser entrevistado
nesse espaco. Vivemos em uma economia baseada em
ideias. Ter um livro publicado transforma vocé em uma

autoridade instantanea.

- Formas de ser famoso: Midias sociais, jornais, revistas,
radio, podcasts, eventos, entrevistas, arrecadacio de
dinheiro para caridade, revistas digitais, blogs e videos

educativos.

- Kevin tem sua propria revista digital: Sharkpreneur.
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- Dica: Crie sua revista digital. Vocé também podera usar
sua revista digital para entrevistar e conectar-se com mais

pessoas influentes do seu nicho.

- Faca marketing através do LinkedIn e crie blogs
educativos sobre seu nicho de atuacdao. Propague

informacao util e relevante.

- O titulo é a parte mais importante de qualquer conteddo
que vocé propagar: Use uma introducao curta que
provoque o publico, indicando o que eles vdo aprender e

depois use uma conclusao forte que feche tudo.

- Junte-se a grupos do seu nicho: seja notado, descubra os
melhores colaboradores, se envolva, faca 2 posts de manha
e 2 a noite durante 5 dias. Deixe outros posts agendados.
Participe das discussoes em grupo. Seja relevante,
significativo, inquisitivo, incentivador e acima de tudo seja

util. Ofereca valor de forma antecipada.
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- Palavra chave: Conectar, conectar, conectar. Networking,

networking, networking.

- Transforme o trafego do seu site em leads. Disponibilize
um formulario de optin e ofereca uma isca digital para

quem se inscrever.

- Desenvolva um pitch de vendas perfeito (estude como

fazer isso).

- Estrutura para gerar vendas: Provoque, Agrade e

Aproveite.

- Provoque sua audiéncia ao mostrar que ela tem um

problema.

- Agrade mostrando que vocé tem um produto que trara
beneficios, solugbes para o problema, alivio para a dor.
Torne seu produto mais forte através de depoimentos e

provas concretas que o seu produto é eficaz.

- Aproveite criando uma oferta irresistivel e gere receita.
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- As pessoas sao atraidas pela paixao: certifique-se que sua

audiéncia percebe que vocé é apaixonado pelo tépico.

- Se for falhar: que seja rapido e barato.

- Para ser bem sucedido vocé tem que estar disposto a

deixar outras pessoas fortalecerem seus pontos fracos.

- Saiba dividir: melhor ter metade de um bolo do que

100% de nada.
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Joel Comm: Perguntas e Respostas

Como firmar parcerias no mercado?

Vd para eventos. Se apresente para as pessoas e descubra o
que eles fazem. Faca perguntas. E assim que vocé cresce e

encontra novas oportunidades.

Qual é a sua fonte de trafego pago favorito?
Facebook.

Como vender para meus seguidores (lista)?

A chave é descobrir que tipo de lacuna ou problema sua lista
tem e que tipo de produto vocé pode oferecer para resolver
esses problemas. Quanto melhor for a sua solu¢do maior serd

sua remuneracao.
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Ben Adkins: porque os proximos 90 dias
serao os mais importantes para vocé

- Provocagdo: vocé acha que estd mentindo para si mesmo

nesse exato momento em alguma esfera da sua vida??

- Ben era um quiropraxista. Mudou-se para uma nova
cidade quando ele comecou a trabalhar e usou a internet

para divulgar sua carreira.

- Outros donos de negocios perceberam que ele estava

indo bem e comecaram a contrata-lo como consultor.

- O comego com infoprodutos: criou relatérios em PDF
ensinando como divulgar uma empresa online. O objetivo

era poder ganhar em escala e atingir mais pessoas.

- Estamos um passo a frente: A maioria do mundo nao
entende o que fazemos e nao sabem nada sobre internet
marketing. Essas pessoas pagarao muito dinheiro por

nosso conhecimento.
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- Por que os proximos 90 dias importam? Porque em um
periodo de 90 dias vocé pode ir do absoluto zero a 2 mil ou
até 10 mil ddlares. E com a mesma filosofia atingir US$

100.000 de faturamento.

- Desafio: Comece uma mudanca real neste fim de semana.

- Planos de 5 anos sdo ridiculos. Humanos funcionam em

blocos de 90 dias.

- Aproveite blocos de 90 dias e acumule vitoérias.

- Agindo: Pegue seu celular e abra seu programa de

calendario. O que vocé quer ver realizado daqui 90 dias??

- Crie uma meta de 90 dias. Crie um lembrete para 60 dias.
Crie outro lembrete para 30 dias. Certifique-se

periodicamente de estar avan¢ando.

- Como chegar a 10mil por més em qualquer negoécio?
Através de 4 perguntas magicas e muito simples que vocé

vera logo abaixo.
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- Vamos analisar esse avatar: executivo de 35 anos de
idade, cerca de 30 quilos acima do peso, ele quer estar em

melhor forma para atrair mais paqueras.

- Perguntas magicas

1 Onde esta o seu cliente-alvo neste momento?

2. Onde é que ele quer estar?

3. Porque que ele quer estar 1a?

4. O que vocé pode vender para ele ir do ponto 1 para o

ponto 2 o mais rapido possivel?

- Seu produto: A resposta 4 devera guiar a criacdo do seu

produto.

- Mais 4 perguntas para ajudar vocé a se concentrar em

suas tarefas do dia-a-dia e criar um negdécio de sucesso:

1 Vocé tem um produto para vender?
2.  Esse produto tem mercado (Keyword Planner)?
3.  Tem uma forma de ser pago (Plataforma: Hotmart)?
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4.  Tem trafego?

- Foco: Quais dessas 4 questdes vocé deve focar primeiro?

Vocé precisara delegar alguma delas?

- Nos proximos 90 dias concentre-se em responder todas
essas perguntas e avangar na criacao do seu produto ou

estratégia de venda.

- Este é o meu mapa para vocé chegara a US$10 mil por

meés.

- Como chegar a US$100 mil por més? Monte um
calendario promocional e estime a quantidade de vendas
que vocé precisa realizar para atingir seu objetivo. Por
exemplo: 65 produtos de R$ 970,00. 190 produtos de RS 97.
395 produtos de R$ 47. Descubra quanto vocé precisa

investir em trafego para atingir esse resultado.

- Como comecar uma mudanca relevante em sua vida

neste final de semana?
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1. Responda as 4 perguntas magicas sobre quem vocé

ird atender em seu negdcio.

2. Descubra se vocé esta falhando em alguma das 4
etapas necessarias para um negoécio de sucesso e tome

medidas para realizar as correcoes.

3. Descubra quanto dinheiro vocé quer ganhar no seu
negécio e por que. Em seguida planeje promocgoes
(estratégias de trafego e conversdo) para fazer isso

acontecer nos préximos meses.

- Vocé nao é expert e quer lancar um produto? Encontre
um topico interessante e busque especialistas que aceitem
criar esse produto para vocé. Pague um valor fechado ou

ofereca participagao nos lucros.

Slides: http://www.fearlesssocial.com/blog/mayhem2016
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A historia de Chris Record

- Pobre: Cresceu recebendo dinheiro da assisténcia social e

vale-alimentacgao.

- Comecou sua carreira na internet ajudando as pequenas

empresas a terem o seu primeiro website.
- Primeira fonte de renda: Google Adsense.
- Faturamento atual: Mais de US$ 1 milhdo / més (média)

- Credita parte do seu sucesso a tem uma definicao clara do

seu tempo e de suas prioridades.

- Dinheiro é s6 uma ideia. Uma boa ideia significa muito

dinheiro.

- O que te impede de crescer: Falta de tempo, de dinheiro,

de conhecimento e medo.

- Tempo: Foque 1 hora por dia na atividade que da

dinheiro e o tempo deixara de ser um obstaculo. Vocé
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devera dedicar o maximo de tempo possivel a “Atividades
de Producao de Renda”, ou seja, atividades que geram

receita.

- Dinheiro: Coloque algo a venda e direcione o trafego. O
ciclo para ganhar dinheiro online é um s6 - Criar trafego,
capturar leads e converter vendas. Se vocé tiver uma boa
ideia e executar da forma certa dinheiro deixara de ser

problema.

- Conhecimento: Vocé pode superar a falta de
conhecimento através de mentores, conteddo gratis no
YouTube, contetido gratis em blogs, grupos de mastermind
e cursos. Se vocé optar por mentoria ou mastermind

busque contratar de alguém que vocé tenha afinidade.

- Medo: Partir para a agdo é a Unica coisa que supera o
medo. Tome uma atitude ji e venca seu medo. Tenha

certeza que sua capacidade é superior ao seu medo.
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Anthony Aires: O que fiz para ir do ZERO
a US$ 1.00.914,71 em 20 meses sem lancar
nenhum produto

- Empresario ha 22 anos.

- 15 anos de marketing na Internet.

- Trabalhou com SEO por 13 anos.

- Especialista em video ha 7 anos.

- Construiu e vendeu varias empresas e marcas.

- Hoje se dedica a capacitar empresarios com mentalidade

similar a sua.
- Declarou faléncia em 2007.

- Acreditar: Vocé pode alcancar aquilo em que vocé
acredita. Sua crenca é seu combustivel. Se vocé nao

acredita em vocé ndo conseguira se destacar.
- 4 passos simples para ganhar dinheiro

1 Criar ou encontrar uma oferta quente.
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2. Escrever um roteiro de um webinario para

promover a sua oferta quente.

3. Cadastrar o produto em uma plataforma de afiliados

e convidar o maior nimero de parceiros para promover.

4.  Divulgue o webinarios.

- Trafego nunca é o problema. Vocé pode comprar trafego.
O que impede vocé de ganhar dinheiro é quando vocé tem

um problema de oferta.

- Dica de negocio: Encontre nas plataformas de produtos
digitais ofertas com bom potencial que ainda nao fizeram

sucesso e a crie uma estratégia de reposicionamento.

- Encontre um gerente de afiliados.

- Copywrting em 4 passos basicos: 1) Aqui esta quem eu
sou. 2) Aqui esta o que eu tenho para vender. 3) Aqui esta o
que meu produto fara por vocé. 4) Aqui estd o que vocé

deve fazer a seguir.
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- Ha 1 milh3o de maneiras de ganhar 1 milh3o.

- Escolha um modelo de negocios, aceite os desafios,

encontre o seu porque e comece a trabalhar.
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Dia 3 - Sabado - 19 de marco

Ron Douglas - Como construir um
ecossistema de produtos evergreen e
algumas outras dicas aleatorias, mas
rentaveis que eu inventei esta manha

- Best-Seller do New York Times, mais de 1,5 milhao de

livros vendidos.

- Comecou a vender ebooks de culindria em 2003,

enquanto trabalhava em Wall Street para o JP Morgan.

- Uma em cada cem familias americanas tém um dos livros

de Ron em suas casas.
- Mais de USS 30 milhdes em vendas.

- Mais de US$ 5,8 milhoes em publicidade gratuita na

midia.
- Mais 750 milhoes e-mails enviados.

- Ex-jogador de basquete da Stony Brook University.
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- Livro de sucesso: Receitas Mais Procuradas da América.

- Ponto de virada: Avan¢ou muito em 2004 usando o
Google Adwords para a divulgacao dos seus produtos e o
ClickBank como plataforma de comercializagao. Bons

tempos: Estava pagando apenas $0,10 por clique.

- Grande missao de Ron: poder ficar com seus filhos

- Crie seu negdcio em torno de seu estilo de vida que vocé

deseja ter.

- Histdria triste: Pais se conheceram em 1974 em um
projeto de reabilitacdo de usuarios de heroina,
apaixonaram-se e engravidaram de Ron. O pai morreu seis
semanas antes do nascimento do Ron em uma overdose. A
mae voltou para as drogas e entrou em depressao. Avd era
seu herdi, mas também era um alcodlatra. Uma equipe da
SWAT chegou a sua casa quando em um dia que o seu avd

estava ameagando ds pessoas com sua espingarda.
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- Sucesso: “fazer o que quiser, quando quiser, onde quiser

e com quem quiser” — Tony Robbins.

- Prefere ter diversos produtos vendendo ao mesmo
tempo do que apostar em lancamentos: “Langamento de
produtos é como namorar strippers e buscar um

relacionamento de longo prazo”.

- Lancamentos exigem muito trabalho. A lista de clientes
pode esfriar e se tornar obsoleta. Ha uma enorme pressio
na busca de um préoximo tépico quente e isso vem

acompanhado de horas estressantes.

- Outro problema: Mesmos clientes na lista de todo

mundo. Taticas vao ficando muito conhecidas.

- Sugestao: Crie seu proprio ecossistema de produto. Faga
uma pesquisa com sua lista para descobrir o que eles
querem comprar. Catalogue e segmente essas pessoas com

base nos objetivos e interesses.
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- Crie produtos evergreen (sempre disponiveis para
venda) baseados nas solicitagdes da sua lista. Concentre-se

em servir aquele mercado.

Exemplo: Ron Douglas desenvolve um servigo voltado

para o mercado de escritores.

- Alguns produtos: WriterHelpWanted - trabalhos de
escrita freelance. EliteWritersLab - associacao local para
pessoas que queiram se conectar com outros escritores.
DFY Writer Sites - sites feitos para vocé (eles fazem o
trabalho de tecnologia). InfoProductMastery - ensina
escritores a vender infoprodutos. Content Cash Flow -
como vender produtos PLR. Best-sellers Summit — como
escrever livros campeodes de venda. AR6 - Programa de

coaching com ticket alto.

- Conheca nosso funil de trafego frio:

1° funil
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1) Posts e anuncios no Facebook -> 2) pagina sanduiche: 34
maneiras de ganhar a vida on-line (algum contetdo que as
pessoas  querem  compartilhar  (doutrinacdo e
encaminhamento de-mails) -> 3) oferta de front-end
irresistivel -> 4) Trial de USS$1 Elite Writers Lab (demais

cobrangas serdao de USS27 por més).

2° funil

1) Pesquisas, concursos ou petices -> 2) Coleta de e-mail
(doutrinacdo e e-mails de seguimento) gratuito + 3) Pagina

de agradecimento. -> 4) Teste de USSL

3¢ funil

1) Leads de anuncios no Facebook -> 2) registro em
webinarios (e-mails de doutrinagdo e follow up) -> 3)
oferta de ticket alto com uma opgao de ticket baixo. -> 4)

Webinarios semanais adicionais

- Dica: Para vender um produto por um valor 10 vezes

mais alto siga os seguintes passos: 1) chame-o de workshop
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ao vivo. 2) Ofereca como bonus alguns webinarios ao vivo.
3) Ofereca o conteudo em diversas formatos. 4) Ofereca
uma sessdo extra de perguntas e respostas. 5) Disponibilize
as transcricbes e resumos das aulas em uma area de

membros exclusiva.

- Aha #1: todos os anuncios do Facebook perdem dinheiro
até vocé ter otimizado campanha e implantado seu pixel

de conversao.

- Aha #2: use sua FanPage do Facebook para acompanhar
postagens virais dos concorrentes — adicione paginas para
acompanhar através do Facebook Insights. Isto te ajudara a
descobrir que tipo de conteddo esta viralizando no seu

nicho.

- Aha #3: usar o texto usado assunto do e-mail como o
texto de "clique aqui" dentro do seu e-mail aumentara

significativamente os cliques e conversoes.
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- Aha #4: Convide quem ndo assistiu ao seu webinario

para assistir o replay.

- Aha #5: enderecos de e-mail da AOL e Apple
normalmente tem o melhor taxa de abertura. Vocé pode

segmentar seus anuncios do Facebook para essas pessoas.

- Aha #6: utilize imagens de fundo em seus slides do
Powerpoint para criar em sua audiéncia as emocgoes que

vocé deseja.

- Aha #7: Usar as notas do Facebook como paginas de
ponte para obter andncios mais baratos usando PPE Ads

no Power Editor.

- Aha #8: Crie um publico personalizado com todos os seus
afiliados e execute um anuncio em video no Facebook

convidando-os para promover o seu novo lan¢amento.

- Aha #9: Desperte emoc¢oes em sua audiéncia ao declarar

guerra contra um inimigo comum. Isso ajuda na
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viralizagdo do contetido e a obter trafego barato no

Facebook.

- Link: http://www.RonDouglas.com/mayhem
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Forbes Riley: Como conseguir tudo aquilo
o que vocé deseja

- Mais USS2 bilhdes vendidos na TV.

- Dica: Vocé precisa conhecer a arte e a magia do pitch. Um
pitch é uma conversa concebida para vocé obter uma

resposta positiva.
- Obter o que vocé quer exige interacao humana.

- Quando conhecemos uma pessoa, ela nao se importa com
o que vocé fazemos. Ela se importa com o que podemos

fazer por ela.

- Faca seu nome memoravel, torne-o importante. Sempre

que se apresentar a alguém diga o seu sobrenome.
- Comece uma conversa com um objetivo em mente.

- A conversa deve ser dirigida para a obteng¢ao de um SIM.
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- Exemplo: se vocé é um agente imobiliario, ndo diga
imediatamente que vocé vende imdveis. Que tal perguntar

se a pessoa tem interesse em mudar de casa?

- Vocé é a soma dos obstaculos que supera.

- Coisas ruins acontecem. Cabe a vocé escolher a melhor

forma de lidar com isso.

- Sonhe, acredite e alcance.

- Acredite em vocé: Vocé é um especialista quando vocé

diz que é.

- Vocé ndo pode ajudar as pessoas se vocé nao puder se

ajudar. Viva o seu sonho, se esforce e faga acontecer.

- Redefina o ndo. (NO = Never-ending Opporunity -
Oportunidade sem fim). O ndo deve ser encarado como

uma nova oportunidade.

- Nao foque no “como”. Simplesmente faca.

- Saiba o que vocé quer.
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- Sempre invista em vocé. Vale a pena.

- Cumpra a promessa da sua vida, ndo espere até que seja

tarde demais.
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Ty Cohen: Como trabalhar em parceria
com a Amazon para criar um fluxo
instantaneo de receitas recorrentes
mensais sem ter que vender nada
pessoalmente!

- Cresceu no projeto de habitacao Father Panic durante os

dias do crack, cocaina e heroina.
- A maioria de seus amigos de infancia estdo mortos ou na
prisao.

- Nasceu com anemia falciforme, expectativa de vida nao
passava dos 17 anos. Irmd morreu de anemia falciforme

quando ele tinha 12 anos.

- Fez um monte de coisas ruins quando crianga e seguiu
um caminho autodestrutivo. Comegou carregando duas

armas com ele quando adolescente.

- N3do achava que sua vida tinha valor até dois eventos

muito importantes acontecerem: 1) Leu um livro do Les
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Brown que mudou sua vida. 2) Publicou um eBook na

Amazon.

- Agora viaja pelo mundo com a sua familia e tem 2
empresas de aplicativos além do seu negocio editorial na

Amazon.

- Vocé precisa cortar as distragoes e se manter focado em

suas tarefas antes de desistir e tentar outras coisas.

- 7bilhoes de dispositivos suportam o Amazon Kindle

- Amanda Hocking: mais de US$ 2 milhdes.

- Ebooks de Stephen Leather: 2 mil vendidos em um dia.

- John Locke: primeira pessoa a vender 1 milhdo de titulos

€Im um ano.

’

- E-books na Amazon: E um negdcio real. Vocé esta em
uma parceria com uma marca de bilhdes de dolares. E um
sistema que torna mais facil ganhar mais dinheiro a cada

Nnovo més.
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- Siga os seguintes passos para ter sucesso:

1 Escolha um nicho que tenha habito de comprar
ebooks.
2. Escolha e-books com os precos que gerem o maior

lucro. Os de US$2,99 até US$9,99 pagam 70% de royalties.

3. Capture o e-mail dos seus clientes e venda outros

produtos.

Vocé sabia: Vocé pode ganhar mais dinheiro vendendo e-
books na Amazon em um més do que vendendo produtos

regulares €In um ano.

Vantagem: Vocé ndo precisar gerar trafego. Amazon cuida
de tudo para vocé. Além disso o Google rankeia bem

produtos expostos na Amazon.

- Esteja atento: Faca uma pesquisa para encontrar boas

ideias e fique atento a tendéncias.
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- Repeticao: A mesma foérmula se repete para todos os
livros que vocé lancar. Ajuste sua metodologia e lance o
maior nimero possivel de ebooks para obter um fluxo de

renda passiva.

Top dicas para um ebook de sucesso:

Dica #01: Utilize o planejador de palavras-chave do Google
para encontrar temas quentes e titulos matadores.
Concentre-se em termos que tenham entre 10 e 100 mil
buscas médias mensais. Mais de 100 mil buscas mensais é
um nuimero grande demais e menos de 10 mil buscas ndo é

um numero suficiente.

Dica #02: Procure evitar modismo ou assuntos sazonais. Se
vocé deseja receber renda passiva e recorrente foque em

temas sempre atuais.

Dica #03: Descubra no planejador de palavras-chaves o
que as pessoas perguntam para o Google e utilize os

termos no nome e na headline do seu livro. Por exemplo,
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se vocé estiver criando um livro sobre o significado dos
sonhos vocé pode utilizar a frase “Os Sonhos e Seus

Significados” como headline do seu produto.

Dica #04: Ao criar titulos corretamente e utilizando essas
técnicas vocé aumentara suas chances de rankeamento
tanto no Google quanto na Amazon. Um titulo certeiro

pode multiplicar suas vendas por dois ou por trés.

Dica #05: Para o publico feminino, que é o maior
comprador de ebooks da Amazon, os titulos e headlines
sao os fatores principais no momento da compra, mulheres
querem saber objetivamente o que irdao aprender e
receber ao ler o seu produto. Ja os homens levam em conta

a capa. Pense nessas variaveis ao criar a capa do seu livro.

Dica #06: O titulo, a headline e a capa de um eBook sdo
mais importantes do que o conteido no momento de
efetuar a venda. Porém a qualidade do contetdo
transforma um comprador em um cliente recorrente. Ali

as duas opgOes para ter mais sucesso.
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Dica #07: A palavra “como” é extremamente poderosa. Fiz
o teste com dois titulos: “Como pintar seu deck como um
profissional” e “Aprenda a pintar seu deck”. O primeiro

obteve resultados superiores.

- Frases poderosas: A maneira mais rapida... / A forma

mais agil... / As maneiras mais faceis de... / Dicas para...

- Para escolher o tema do seu ebook: Digite no planejador
de palavra-chave do Google: “Como + palavra chave do seu
interesse”. Por exemplo “como desbloquear celular”.
Analise os resultados e encontre a melhor opgao para o
titulo do livro, para a headline e use as duvidas mais

comuns para criar o conteudo.

- Se vocé ndo tem habilidade para escrever contrate
alguém para fazer esse servigo para vocé. Isso deve custar
entre US$100 e USS$125. 99% dos livros publicados por Ty
Cohen foram feitos desta forma. Ao contratar um
freelancer informe o tema, faca uma lista de tdpicos a

serem abordados, forneca o maximo de material que vocé
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puder e ofereca como fonte de referéncia livros fisicos que

estao vendendo bem no mesmo nicho.

- Analise sua concorréncia: Pesquise os comentarios de
eBooks concorrentes na Amazon para entender os pontos
fracos e fortes de cada um. Preencha as lacunas mais
comuns e replique o que esta dando certo. Nunca faca

plagio.

- Tamanho adequado: 25-35 paginas (mais ou menos 400

palavras por pagina)

- Diagramacao: Usar margens menores que 1,5 polegadas.
Como sugestao de fonte use a Times New Roman no
tamanho 10pt. Monte um indice com um resumo de 1a 1,5
paragrafos. Vocé ndo precisa incluir imagens no livro.

Vocé pode utilizar o Word para isso.

- Se vocé tiver habilidade escreva vocé mesmo.

- Reinvista parte do que ganhou no lancamento de novos

titulos.
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- Previsao de ganho: Seguindo todas as dicas e fazendo
tudo da maneira correta a estimativa é de ganhar cerca de
USS$ 500,00 por més por livro. Faca o trabalho bem feito
apenas uma vez e seus livros venderao de forma continua

e crescente.

- Usar nome proprio ou pseudénimo? Utilize um nome
diferente para cada nicho que vocé for atuar. Isso ajudara
a aumentar a sua credibilidade, afinal, ninguém pode ser
especialista em relacionamento, jardinagem e esportes ao

mesmo tempo.
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Omar Martin: como fazer mais de US$
300mil em 60 dias usando o JVZoo

- Ex-paramédico do departamento de bombeiros de Nova
Iorque. Apos o 11 de Setembro, decidiu mudar a sua vida e

trabalhar com vendas.

- Acredita que lancamentos sdo eficientes, pois além de

gerar receita rapida e expressiva eles geram muitos leads.

- Novos leads geram receita diaria através de promogoes

de produtos como afiliado.

- Afiliados trazem novos clientes, por isso vocé deve se
concentrar sempre no recrutamento de novos e bons

afiliados.

- Langamentos te estabelecem como um expert e

consolidam sua marca.

- O desenvolvimento e lancamento de novos produtos

criam uma carteira de ativos digitais que vocé pode
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relancar periodicamente ou oferecer como bdnus em

lancamentos de terceiros.

- Passou por um periodo ruim quando deixou de ser
médico. Passou um bom tempo sem ter onde morar e
agora esta terminando de construir uma mansdo com um

lindo lago particular.

- Acredite: Mais importante do que qualquer ferramenta é

Sua COl‘lVngé.O para O sucesso.

- Consisténcia: Prepare novos langamentos com altas
conversoes a cada 60 dias. Apds o periodo de lancamento
vocé pude utilizar esses produtos como upsell dos novos

produtos que vocé lancgar.

- Método: Crie uma metodologia prépria, um mapa passo a
passo com suas agoes de sucesso para vocé replicar em seus

novos produtos taticas comprovadamente eficazes.
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- Velocidade: Ter um checklist (passo a passo) é a
ferramenta mais poderosa para quem deseja criar

infoprodutos em 60 dias ou menos.

- Antecipacao: Crie campanha de 30 dias com divulgacao
massiva para despertar a atencdo de possiveis afiliados e

clientes. Deixe claro que algo grande esta por vir.

- Importante: Tenha um funil de vendas sistematizadas e
com resultados comprovados que vocé possa utilizar (copy

/ paste) em todos os seus novos langamentos.

- Aumente seu lucro: Ofereca um webinario pago (de
preferéncia de ticket alto) aos clientes logo apéds a
conclusao da venda do seu primeiro produto. Sempre

tenha um produto mais caro para oferecer.
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Kevin Nations: como transformar suas
paixodes em vendas de ticket alto

- Chillionaire: Um “chilionario” é uma pessoa que pode
relaxar o tempo todo. Nao é um termo relacionado ao
dinheiro. Um “chilionario” pode curtir seu hobby, trabalho
e familia sem nunca se preocupar com sua situacao

financeira.

- Comece a planejar hoje: Planeje um estilo de vida de
milhdes de délares enquanto ainda tem uma vida comum.
O que vocé tem na vida é exatamente o que vocé escolheu

para si. Entdo escolha o que ha de melhor.

- Os 4 “F”: Fé, Familia, Fitness (saude) e Financas sdo os 4
pilares que compde um Chillionaire. As financas sao as
provas do que temos. Fitness é a evidéncia do que estamos
fazendo. Familia é o que podemos ser para todos. Fé é o

que podemos ser para nds mesmos.

[67]



Os Segredos do Marketing Digital Americano — Por Reed Floren e Fernando Nogueira

- E através do preenchimento desses 4 itens que as nossas

financas comecam a fluir.

- O outro modelo de negdcio: Obtenha o maior nimero
possivel de leads qualificados e venda a eles tudo o que

vocé puder. Promova produtos feito um louco.

- Descubra o que vocé realmente quer: Nao ha nenhum
ativo mais valioso para um Chillionaire do que um bom
senso e autoconhecimento. De preferéncia escreva seus

objetivos em um papel.

- Existem 3 métricas sagradas:

- Seu dinheiro: tenha uma meta especifica de renda mensal.
Ndo estabeleca algo intangivel como “eu quero dobrar o
tamanho do meu negécio”, defina algo bem mais claro como

“eu quero ganhar US$ 100 mil por més.”.
- Seu modelo: o que vocé gosta de fazer o dia todo? Gosta de

treinar pessoas? Vocé gosta de escrever? Vocé gosta de criacdao

de software? Vocé gosta de criar treinamentos? Quando vocé
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trabalha com o que gosta e coloca paixdo no que vocé faz as

chances de ganhar dinheiro aumentam muito.

- A magia que vocé traz: o que vocé faz de melhor? Existe algo
que se vocé compartilhar pode tornar o mundo um lugar

melhor? Vocé pode ganhar dinheiro vendendo isso?

- O cliente tipico de Kevin Nations é um profissional que
tem experiéncia a respeito de algum tema especifico (ndo
necessariamente em marketing) e deseja criar produtos de

informacao para gerar receita.

- Como criar uma boa oferta: Ofereca uma soluc¢iao para
um problema (dor) que o seu avatar possui. Mostre de
forma clara o que eles perderao se nao comprarem o seu
produto. Utilize gatilhos mentais para aumentar as
chances do seu prospect tomar uma atitude e fechar

negdcio com vocé.

- Sabe porque vocé nao esta fazendo vendas? Em 99% das
vezes as pessoas querem comprar nosso produto, porém

nos nio estamos vendendo da forma correta. Entre os
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erroa mais comuns podemos destacar: prego errado,
posicionamento inadequado, copy ineficiente entre tantos
outros fatores. Entenda onde vocé esta errando antes de

desistir de um produto.

- 3razdes que fazem as pessoas nio compram:

- Seu material nio é bom o suficiente
- Nao fez a oferta certa no momento certo

- Nao tem o plano certo para vendas

- Para fazer sucesso: Torne seu produto o mais valioso
possivel. Acredito no valor do seu produto e tenha

seguranca de mostrar esse valor ao seu cliente.

’

- Sucesso: E 0 momento em que a preparagéo encontra

oportunidade.

- Fique atento ao mercado: Descubra quem ¢é a pessoa que
realiza o melhor trabalho em seu nicho e acompanhe de
perto sua atuacdo. Fique atento aos seus erros e acertos e
busque se aprimorar baseado nos resultados dessa

observacao.
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- Nem sempre gastar muito tempo em algo significa bons
resultados: Gastar muito do seu tempo em apenas uma
tarefa ndo deve ser motivo de orgulho, talvez isso sé

mostre o qudo ineficiente vocé é.

- Diferencie: Saiba a diferenca entre “fazer coisas” e “fazer

acontecer”. Empresarios devem focar em fazer acontecer.

- Mais por menos: Realize o maximo de atividades
utilizando o minimo de esfor¢o possivel. Preparo e pratica

sao as palavras chave para que isso aconteca.

- Erro grave: Um grande problema é quando nés
prometemos o mundo por valores muito baixos. Saiba

cobrar pelos seus servicos.

- A importancia do suporte: Ofereca uma experiéncia de
qualidade para o seu cliente através de um suporte
diferenciado e rapido. Essa postura fara com que as

pessoas comprem os seus produtos repetidas vezes. Esta é
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a forma mais facil de ganhar dinheiro: vender repetidas

vVezes para um mesmao cliente.

- Front End x Back End: Existem duas formas de ganhar
dinheiro online: vendendo produtos de front-end
(produtos de entrada em paginas de venda) ou através de
produtos de back-end (vendas feitas nos bastidores.
Através de e-mail marketing, por exemplo). Quanto
melhor for sua entrega de produtos, quanto mais vocé

cumpre suas promessas maiores serao suas vendas de

back-end.

- Tatica para vender mais: Mostre claramente que o seu
produto levou a pessoa do ponto A para o ponto B e apéds
isso apresente algum produto que pode aprimorar ou
acelerar esse processo. Quanto melhor o seu produto
maiores as chances dessa pessoa querer comprar algo de

VOCé novamente.

- Nao aceite qualquer cliente: Quando vocé passa a

escolher que tipo de cliente vocé deseja atender vocé passa
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também a ter mais qualidade de vida. Trabalhe com
pessoas que tenham filosofias similares a sua. Ao optar por
essa estratégia, Kevin Nations recusa dinheiro facil o
tempo todo, mas por outro lado ele ganha muito em

qualidade de vida.

- O poder da indicagao: Kevin ganha cerca US$ 4 milhdes
por ano através de negocios gerados por indicagdo de

outras pessoas.

- Vocé quer ter os melhores clientes? Seja o melhor no que
vocé faz. Os melhores profissionais atraem os melhores
clientes. Molde seus clientes para que eles se tornem

perfeitos para vocé e se alinhem com sua filosofia.
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Dia 4 — Domingo - 20 de marc¢o

Anthony Morrison: A importancia do
optin em dispositivos mobile

- Comecou a empreender quando seus pais perderam

dinheiro investindo na WorldCom.

- Cresceu e fez sucesso ao se concentrar na otimizacao de

processos e ao focar sua agao em tarefas que ele domina.

- Comecou a ganhar dinheiro on-line como afiliado de

cartdes de crédito.

- Na TV: Criou um programa de TV onde vendeu mais de 1
milhdo de livros. Fez 3 versdes diferentes do produto e

todas foram bem sucedidas.
- Estatistica: 99 de 100 infomerciais falham.

- Estudo de caso #1 lucros com programa na TV
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H4 uma concepgao nos EUA que produtos de recorréncia
(assinatura) nunca devem custar mais do que US$19,95

caso contrario nao havera vendas.

- Pensar diferente: Decidiu cobrar US$ 49,95 por més em
seu produto. A taxa de conversdo ao cobrar US$19,95 foi de
38%. A taxa de conversiao cobrando $49,95 foi de 53%. Ou
seja 150.000 pessoas A MAIS compraram a assinatura
mensal. Licao: nao acredite cegamente no que dizem. Faca

seus testes antes de decidir o melhor caminho.

Estudo de caso #2 Programa de TV sobre o mercado

imobiliario

- O show foi um sucesso de audiéncia, porém as vendas
estavam decepcionantes. Como as vendas eram realizadas
em sua maioria através do telefone resolveram fazer um
teste: metade das ligagdes eram atendidas por uma
gravacao com a voz de Anthony e outra metade com uma

voz genérica.
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- Venda média com a voz genérica: USS 38,00.

- Venda média com a voz do Anthony: USS 68,00.

- Acredite. Uma simples mudanca de tonalidade de voz

pode fazer toda a diferenca na quantidade de vendas.

- Um pouco de historia: Palestrou em um evento da
fundagao Napoleon Hill. Tinha 25 anos de idade e estava
totalmente nervoso pois iria discursar para mais de 5.000
pessoas. Durante a palestra ele vendeu tanta coisa que
tiveram que cancelar os outros oradores por falta de
tempo. Durante esse evento conheceu sua noiva. Eles estao

juntos ha 6 anos e vao se casar em breve.

- Para ser bem sucedido: Saia de sua zona de conforto.

- Liberdade de tempo é muito importante. Nao seja

escravo do seu negocio.

- Formula de sucesso: Construa uma lista de e-mails com a

mais alta qualidade possivel. Mais vale uma lista pequena e
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responsiva do que uma lista gigante que nd da a minima

para voce.

- Estratégia: Elabora uma boa automacdo e ofereca
produtos diversos para essa lista de e-mails. Otimize

sempre suas campanhas em busca do melhor ROI possivel.

- Tamanho nédo é documento: Nio importa o tamanho da
sua lista, o que importa é a qualidade das pessoas que estdo

nela.

- Exemplo de copy que funcionou

Assunto: "Um recado de vocé 10 anos mais velho

(diretamente do futuro)”

Mensagem: Oi, tudo bem? Aqui quem fala é voce.
diretamente de 2016. Sim, eu sou vocé mais velho. Eu gostaria
de lhe dizer qudo boa é minha vida agora. Eu sou capaz de
passar um tempo com meus filhos, meus amigos e meus
animais de estimac¢do. Na verdade, ndo consigo imaginar vida

melhor. Estou te escrevendo este e-mail agora para que vocé
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ndo cometa erros e faca exatamente o que vou te dizer agora:
ndo perca nada do que Anthony Morrison diz. Certifique-se
que vocé ird assistir a este video [LINK] para ajudar vocé a

chegar onde estou hoje.

- Este e-mail resultou em um grande nimero de vendas.

- De olho no mobile: 60% de trafego on-line é realizado
através de dispositivos mobile. Dispositivos mobile sio
responsaveis pela maior parte dos e-mails abertos. 68% de
e-mails do Gmail e do Yahoo sao aberto abertos a partir de

dispositivos moveis.

- Dinheiro mobile: 7 a cada 10 compradores sao propensos

a fazer compra no celular por causa de um simples e-mails.

- 23% das campanhas sao abertas mais de uma vez em
dispositivos mobile e quando isso acontece as chances de

clique aumentam para 65%.
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- Mais valor: O valor de uma de um optin realizado através
de um dispositivo mével é aproximadamente o dobro de

um realizado através do desktop.

- Até 80% das pessoas abrirdp seus e-mails no celular até

2018.
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Joel Comm: o poder do video ao vivo

Quando as coisas realmente comec¢aram a ganhar forga:
- Internet: 1999.

- Podcast: 2004.

- YouTube: 2004.

- Social Media: 2005.

- Blogging: 2006.

- Apps: 2008.

- Video ao vivo: 2008 (s6 em 2016 esta realmente ganhando

impulso).

- Ferramentas do momento: Blab, Periscope, Facebook

Live (Teste todas o quanto antes).

Como funciona a difusao da inovagao: Sempre que uma

nova tecnologia surge ela segue esse ciclo:
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Early
Adopters

13,5% Early

Majority
34%
Innovators
2,5%
- 2,5% inovadores
- 13,5% early adopters

- 34% maioria inicial

- 34% maioria tardia

-16% retardatarios

- Saia na frente: Ainda estamos na fase dos inovadores

/

com o video ao vivo. E nesse momento que surgem as

oportunidade de negocio.

- Periscope: entrara na fase de Early Adopters em 2016.
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- Mudanca de comportamento: As pessoas estao passando
assistir videos ao vivo de pessoas que elas conhecem e

deixando de assistir TV.

Top 5 razoes para transmissao ao vivo

#01. A tecnologia é completamente acessivel (esta no seu

telefone celular ou no seu computador).

#02. Chance de vocé mostra sua voz para o mundo (esta
ao alcance de todos a oportunidade de compartilhar sua

individualidade, paixdo, conhecimento e entretenimento).

#03. Obtenha audiéncia instantinea (Periscope ¢é
projetado para que vocé seja encontrando. Cative as

pessoas e elas passardo a te acompanhar.)

#04. Integracao do Twitter com o Periscope e do
Facebook com o Facebook Live incorpora a transmissao ao
vivo aos feeds de noticias fazendo sua mensagem ser

propagada de forma rapida.
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#05. Milhares de comunidade estao nascendo
diariamente ao redor de pessoas que realizam

transmissoes ao vivo.

- 3 passo fundamentais para o video ao vivo

#01. Seja original (ndo tente ser outra pessoa. Vocé é
melhor quando é auténtico. Vocé pode se inspirar em
comunicadores de sucesso para ser mais bem sucedido,

mas é muito importante ser vocé mesmo).

#02. Seja auténtico (Alinhe sua comunica¢do com o que
vocé realmente acredita. Nao seja falso e nem viole sua

filosofia).

#03. Seja consistente (Defina uma frequéncia de
transmissdo e siga a risca. Faca com que sua audiéncia

saiba quando podera te acompanhar ao vivo).

- Dica: Salve suas transmissdoes em seu dispositivo e
reutilize o conteddo em outras midias. Corte as partes

onde vocé cumprimenta as pessoas, adicione um pouco de
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musica e transforme sua transmissio em video do
YouTube, video Incorporagdo ao seu blog, compartilhe no
Facebook e além de colocar no iTunes em forma de

podcast.
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2° painel de peritos com: Mike Carraway,
Tim Castleman, Ben Littlefield, Ira Rosen,
Chris Winters, Brian Anderson, Cory
Michael Sanchez, Colin Theriot, Donald
VanFossen e Omar Martin

Como vocé gasta o dinheiro que ganha na
internet?

Vivo um estilo de vida agraddvel usando meus lucros na
internet para comprar as coisas que quero. Também troco
meu conhecimento por coisas grdtis. Esses dias ganhei um
passeio de barco apos oferecer consultoria a uma empresa de

barcos.

Como vocé entra em novos nichos de mercado?

Através do licenciamento de contetido e de produtos.

Como vocé conseguiu viralizar seu urso Brushy
Bear?

Trolando as pessoas que tinham medo de ir ao dentista pelo

Twitter e usando os screenshots para viralizar.
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Como posso ganhar dinheiro usando meus
conhecimentos em internet marketing para
oferecer servigos a outras empresas?

Ofereca consultoria e mostre que vocé é um expert. Empresas
locais como concessiondrias, médicos, dentistas, restaurantes,
advogados, empreiteiros entre outros consideram essas
habilidades coisa de outro mundo. Vocé ganhard muito mais
dinheiro ao trabalhar com pessoas que ndo entendem tanto

de internet marketing.

Para ganhar dinheiro online é preciso vender
produtos de internet marketing? Ou vocé pode
ganhar dinheiro em outros mercados?

Vender produtos de internet marketing é como vender carros
para vendedores de carros: é muito mais dificil e grande para
das tdticas ndo funcionam pois o publico ja sabe como
funcionam todas as artimanhas. Busque nichos inexplorados
e tenha certezas que todas essas tdticas que sabemos
funcionardo muito melhor. Encontre um problema nesse novo
nicho, desenvolva uma solu¢do e venda. Vocé poderd ganhar

muito mais dinheiro ao trabalhar dessa maneira.
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Como faco as pessoas lerem meus livros
ouvindo minha voz em suas mentes?

Faca muitos videos e comece todos eles com um slogan ou
borddo exclusivo. Quando for escrever algo replique essa

mesma frase e as pessoas automaticamente ouvirdo a sua voz.

Como escrever uma headline efetiva?

Comece com um grande problema e depois gere curiosidade:
Vocé sabia que seu telefone pode atingir milhares de pessoas

ao vivo?

Como vocé ganha dinheiro com ideias de outras
pessoas?

Faco resumos de eventos e depois vendo isso como um
produto. Vendi mais de 1.000 copias do resumo de um evento
por USS47,00 cada. Outra sugestdo: congressos on-line sdo o
futuro. Encontre de 5 a 10 especialistas que aceitem gravar
palestras para vocé e ofereca para sua audiéncia acesso
grdtis para acompanhar ao vivo. Depois disso cobre USS97
para quem quiser assistir as gravagoes. Utilize a lista gerada

com a transmissdo para vender mais produtos como afiliado.
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Como o branding afeta seu negébcio?

A sequnda coisa mais importante em meus negocios é investir
no fortalecimento da minha marca (branding). A primeira é
atender bem os meus clientes. Para construir uma marca o
passo mais importante é entender qual posicionamento vocé
deseja obter e qual é o seu avatar que vocé deseja atingir.
Com isso em mente crie uma comunica¢do e uma mensagem
que atinja em cheio os anseios do seu publico alvo. Como
vimos anteriormente, o exemplo mais claro de branding é
quando ouvimos internamente a voz de uma pessoa ao lermos
um texto dela. Nunca se esqueca, vocé precisa se concentrar
nas necessidades do seu avatar na hora de direcionar seus

esfor¢os para a criagdo de uma marca pessoal.
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EXCLUSIVO: BRASILEIRO SE INFILTRA NOS DOIS

MAIORES EVENTOS DE MARKETING DIGITAL DOS
ESTADOSUNIDOIEIDE SVENBDANIODOSIOS SEGREDOS

Acabo de participar de dois dos
maiores eventos de marketin

digital do mundo e vou compartilhar

TUDO que aprendi com vocé

Conteudo inédito no Brasil...
W 0s3 passos para obter todos os clientes que vocé sempre quis usando trafego pago
Como um cara faturou mais de 100,000 ddlares com um ursinho e uma conta no Twitter
W O "Novo’ SEO: 5 tipos de conteudo que o Google simplesmente adora

E muito mais (+ de 50 videos)!
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OSMADRES DIGITAL MARKETERS D0 PLAETA SE

FUESTAVALAE

CONEXAO USA
CONEXAO USA

FELNAAM A PORTAS FECHADAS NOSEUA
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http://www.trafficandconversion.com.br

